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VIDA URB

Ignacio Rosales posa en el tejado donde tiene instalados los paneles solares.

MARTA ARROYO
éSe imaginan poder robarle
un poco de energia al sol
y ademis lograr venderla?
Eso es lo que debi6 pensar
Ignacio Rosales cuando con-
siguit que Unién Fenosa se
comprometiera a pagarle
toda la energia que los pane-
les solares fotovoltaicos, ins-
talados en el tejado de su
vivienda, inyecten en la red.

Este particular se ha con-
vertido en el primer autopro-
ductor de energia solar
remunerada. Después de
librar una dura batalla
durante meses en los des-
pachos de la compania eléc-
irica ha conseguido una
auténtica hazafa. Por cada
kilovatio que registre su con-
tador solar cobrard 66 pesc-
tas.

Esta es la cantidad que
estipulé por real decreto el
Ministerio de [Industria y
Energia para primar este
tipo de instalaciones. Una
cifra tres veces superior al
coste de la energia eléctrica
convencional que, pese a la
presién de los grupos con-
servacionistas, nadie habia
conseguido cobrar hasta
ahora. «Como presidente de
la Asociacion de la Industria
Fotovoltaica, lo que preten-
dia era dar ejemplo. Queria
demostrar que la energia

HAZARNA ECOLOGISTA

El hombre que
vendio el sol a
Union Fenosa

El madrilefio Ignacio Rosales se
convierte en el primer autoproductor
de energia solar remunerada

solar es rentable también en
la ciudadw, explica.

Segian sus célculos, una
instalacién como la suya, de
1,5 kilovatios de potencia,
funcionando a pleno rendi-
miento durante cuatro horas
diarias, produce 1.800 kilo-
vatios al ano. Toda esta ener-
gia traducida a pesetas le
reportari un ingreso adicio-
nal de unas 10.000 anuales.
Una paga extra caida del cie-
lo, que le ayudard a rebajar
el recibo familiar de la luz

«En mi caso, al tratarse
de una instalacién de poten-
cia reducida no nos abaste-
cemos de su energia, sim-

plemente la vendemos», pre-
cisa L

Su hazana le ha conver-
tido en el héroe de los eco-
logistas, que llevan anos tra-
tando de concienciar a la
sociedad de las ventajas de
esta energia altemnativa, gra-
tuita, sin combustibles, sin
residuos y silenciosa.

«Fs estupendo que un ciu-
dadano haya superado las
trabas administrativas y se
haya convertido en autopro-
ductor. Ahora hay que con-
seguir una normativa que
regule las condiciones que
tiene que cumplir cualquier
instalacion de este tipo para

la campafia de energia de
Greenpeace. :

La mayor pega de las ins-

talaciones solares es el pre-
cio de los paneles de silicio.
Doce médulos similares a los
de Ignacio cuestan 2.5 millo-
nes de pesetas.
Para Carlos Bravo los ban-
cos tienen la solucién. «Aho-
ra que hay condiciones de
mercado, - que _es posible
obtener rentabilidad, es
necesario que habiliten
lineas de financiacién que
permitan adquirirlos - con
facilidades de pago o con
créditos blandos. Sélo asi
aumentard su consumo y
descenderd su precios.

El objetivo de Greenpeace
es que, dentro de unos anos
pedamos ir al hipermercado
a comprar un panel, igual
que acudimos ahora a por
una lavadora.

En el rénking de produc-
cién de energia solar, Espa-
fia ocupa el tercer puesto,
inmediatamente después de
EEUU y de Japon. Como
consumidores, sin embargo,
estamos a la cola, por detris
de paises tan poco soleados
como Suecia y Noruega,
Para invertir esta situacién
existe un Plan de Fomento
de las Energias Renovables.
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